
• Marketing-  und Vertriebssupport 

- Marktstudien und -analysen. 
- Recherche von Vertriebspartnern, 
Kundenempfangsplattformen oder 
spezifischen Marktinformationen. 

• Fremdsprachensupport 

- Übersetzungen. 
- Dolmetscherdienste. 
- Review und linguistische Adaptation  
  von Firmenkommunikationsvorlagen. 

• Schulungen und Seminare 

- Informations-Workshops. 
- Themenspezifische Trainingsseminare 
- On Demand Firmenseminare. 
- Sprachentraining 
 (massgeschneiderte Einzel– oder  
  Gruppenkurse...auf Wunsch auch als  
  Telefontraining).  

• Interkulturelle Projektführung 
- Schnittstellen– und Kommunikations 
  sicherung zwischen unserern Kunden  
  und den jeweiligen ausländischen  
  Partnern. 

• Externer On Demand Exportsupport  
- Beratung, Umsetzung, fortlaufende  
  Betreuung. 

 

Massgeschneiderte Leistungen 
im Dienste unserer Kunden:  

Unser 
Leistungsangebot 

fextim—ein zuverlässiger Partner  
beim Ausbau Ihrer Exportbusinessaktivitäten. 

Exportberatung 
Angela Hugger 

    Mozartstrasse 33             

    D-78194 Immendingen            

    www.fextim.eu 

Telefon:  0049 74 62 26 92 70 

Fax:         0049 74 62 26 92 71 
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Angela Hugger 
 
 
 
 
• 39 Jahre 

• Diplom-Betriebswirt FH  

(Außenwirtschaft) 

• 12 Jahre Berufserfahrung bei deutschen,  

französischen und amerikanischen Unternehmen 

• Verschiedene Tätigkeiten mit Verantwortung  

in den Bereichen Marketing und Vertrieb 

• 10 Jahre Wohnsitz in Frankreich 

• Fremdsprachen: Französisch, Englisch, Spanisch 

• Seit 2006: Selbständige Unternehmensberaterin   

 

 

 
 
Industriesektoren 
 

• Informatik 

• Gebrauchsgüter (Elektrowerkzeuge) 

• Druckanlagen und Graphische Industrie 

• Industrieausrüstung (Materialermüdung—

Prüfmaschinen und Systemanlagen) 

Unsere Priorität:  
Kundennähe zu jeder Zeit, an jedem 
Ort  
Als klein– oder mittelständisches Unternehmen haben 

Sie sich zum Auf– oder Ausbau Ihres Exportbusiness 

entschieden? Fextim steht Ihnen bei der aktiven Umset-

zung als zeit- und praxisnaher Supportpartner zur Verfü-

gung. Beratend oder darüber hinaus auch mit operationa-

len Dienstleistungen begleiten wir unsere Kunden beim 

Businessdevelopment in ausländische Märkte,  

besonders nach Frankreich und in  

französischsprachige Länder.  

Dabei ist es uns ein besonderes An- 

liegen, unsere Leistungen sowohl  

zeitbezogen, als auch in der 

Frage der  

Mobiltät so flexibel zu erbringen, 

wie Sie es von einer internen 

Ressource erwarten könnten.  

Unsere Spezialgebiete: 

• Ganzheitliches Businessprojektmanagement,  

• Training von Export- bzw.Kundensupportmitarbeitern,  

• Linguistische Anpassung Ihrer Kommunikation,  

• Begleitung und Dolmetscherdienste bei Terminen vor 

Ort.  

 

Zielorientierte Informations-
leistungen, um die Projekte unserer 
Kunden voranzubringen      
In Zusammenarbeit mit der Industrie– und Handelskam-

mer Schwarzwald-Baar-Heuberg finden Tages-

Workshops für potentielle Interessenten statt. Diese Ta-

geskurse informieren über interkulturelle Aspekte, gene-

relle Wirtschaftsdaten, aber auch über das Dienstangebot 

von Fachinstitutionen, wie den Außenhandelskammern. 

Wir begleiten unsere Kunden 
zeitnah in jeder Projektphase 

bis zum Erreichen der  
vereinbarten Ziele . 

Mit Sitz in Baden-Württemberg unterstützen wir 

unsere Kunden in den Bereichen Exportmarketing- 

und Exportkunden-Support beim Ausbau einer Prä-

senz auf französischsprachigen Märkten. Hierbei 

steht eine breite Servicepalette zur Verfügung, die 

sich über vielfältige Themen erstreckt: deutsch-

französische Handels- und Außenwirtschaftsdomä-

nen, Sprache, aber auch kulturelle Besonderheiten. 

Fextim erarbeitet indviduell dimensionierte und kon-

krete Lösungskonzepte zum Auf– oder Ausbau der 

gewünschten Exportaktivität beispielslweise durch: 

• Unterstützung bei der Kontaktaufnahme mit 

Kunden oder Vertriebspartnern,  

• Messe– bzw. Besuchsbegleitung, sowie  

Dolmetscherdienste,  

• Informationssourcing zu spezifischen Märkten,  

• Linguistische Optimierung von Firmenpräsen-

tationen und Kommunikations-Supports für 

französischsprachige Märkte, 

• Individuell konzipierte  

Sprachtrainings. 

Das Unternehmen 

Bedarfsoptimierte Aktionspläne massgeschneidert 
für jedes Projekt ergeben sich durch modulare 

Wahl aus unserer breiten Dienstpalette. 


